Motopasion.
Potenciando un
ecommerce para
cruzar fronteras.

Motopasion tenia un suefo ambicioso, dejar de ser un
ecommerce local para convertirse en una marca con
presencia internacional. Juntos trazamos un plan estratégico
que combind datos, tecnologia y expansion inteligente. Asi
comenzd un recorrido que transformad su crecimiento y abrid el
camino hacia nuevos mercados.
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01
PRODUCTOS
GANADORES

Aquellos con los mejores KPIs
e ingresos, recibiendo la
mayor inversién para sostener
su liderazgo y maximizar la
rentabilidad.

03
PRODUCTOS
DORMIDOS

Productos con bajo interés,
donde se buscaron
oportunidades para reactivar
la demanda o reevaluar su
posicionamiento.

02

PRODUCTOS
ESTANDAR

Con KPIs medios,
buscando oportunidades
de mejora y expansion
controlada.

(07}
PRODUCTOS EN
VENTAJA

Articulos con precios por
debajo del mercado,
capitalizando esta
oportunidad para atraer
compradores y generar
volumen.

Converage

Google Ads

SEGMENTACION AVANZADA
DE CAMPANAS

En la estrategia de crecimiento de Motopasion, Google Ads no
fue solo una herramienta de publicidad, sino un pilar
fundamental para maximizar el retorno de la inversion.

Entendimos que una segmentacion inteligente de las
campanas no solo optimiza el presupuesto, sino que permite
enfocar recursos en donde el impacto es mayor, adaptando la
oferta a la demanda real de cada producto.

Para asegurar la méaxima eficiencia y toma de decisiones
basadas en datos, implementamos un tracking avanzado. Esto
nos permitio medir con precision las conversiones, entender el
recorrido del cliente y, en Ultima instancia, optimizar cada
campana de forma granular, asegurando que cada euro
invertido generara el maximo valor.
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Inventario
Inteligente

GESTION INTELIGENTE DE INVENTARIO

Mds alld de la optimizacidon de campafas, abordamos un componente critico
para la rentabilidad del eCommerce, la gestion eficiente del inventario. La
capacidad de reaccionar rapidamente a las dinamicas del stock es esencial
para evitar inmovilizaciones de capital y maximizar el flujo de productos.

AUTOMATIZACION ESTRATEGICA DE DESCUENTOS

Sobre esta base, desarrollamos un mecanismo de automatizacion de
descuentos que operaba bajo criterios predefinidos y dindmicos. Este sistema
inteligente nos permitio:

* Prevenirla Sobrecarga de Inventario: Identificando automaticamente los
productos con riesgo de acumulacion excesiva y aplicando ajustes de
precio para estimular su venta.

e Optimizar la Rotacion de Productos Dormidos: Reactivando el interés en
articulos con un historial de baja demanda, mediante promociones
estratégicas y temporales.
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E I CO rq 26n de DASHBOARD DE NEGOCIO

EN TIEMPO REAL

I ® o
q d ec I S I o n En un entorno de eCommerce dindmico, la fragmentacion

de la informacién es un obstaculo significativo para la toma
de decisiones estratégicas.

Para Motopasion, era fundamental trascender las métricas
aisladas y construir una vision unificada y holistica del
rendimiento del negocio.

Por ello, implementamos una integracion robusta con sus
sistemas de gestion empresarial (ERP) y gestion de
relaciones con clientes (CRM). Esta conexién estratégica
permitié la consolidacion de datos dispares en una Unica
fuente de verdad.

El resultado directo de esta integracion fue el desarrollo de
un cuadro de mandos de negocio en tiempo real. Este
dashboard se convirtié en la herramienta central para la
direccion de Motopasion, proporcionando una visibilidad
instantanea y actualizada sobre los indicadores mas
criticos.
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Resultados.

La alianza estratégica con Motopasidon nos permitiod
transformar su e-commerce en un motor de crecimiento

global. Mediante una optimizacion profunda de la rentabilidad
y una expansion digital meticulosamente planificada, no solo
duplicamos su facturacion, sino que sentamos las bases para
su consolidacién como referente internacional en el
equipamiento para motos.

INngresos

+139%

ROAS

+13%
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Hacemos
crecer lo que
merece ser
grande.
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